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Срок обучения: 36 часов

 Режим занятий: 3 часа в день

 Форма аттестации: зачет по курсу
	№

п/п
	Курсы, предметы
	Всего часов

	
	
	

	1. 
	Введение
	3

	2. 
	Начало ведения учета
	3

	3. 
	Работа с поставщиками
	12

	4. 
	Ценовая политика организации, маркетинг
	3

	5. 
	Розничные продажи
	6

	6. 
	Работа с клиентами
	6

	7. 
	Зачет по курсу
	3

	
	ИТОГО
	36


Заместитель директора
  Н.В. Савкина
Заместитель директора
  Е.В. Беликова

ПРОГРАММА
	Курсы, предметы
	Всего часов

	Введение
	3

	Программа "1С: Управление Торговлей 8": ее назначение и возможности. Запуск программы. Интерфейс программы. 
	3

	Начало ведения учета
	3

	Приемы работы с формами. Первоначальное заполнение справочников. Ввод начальных остатков
	3

	Работа с поставщиками
	12

	Договоры с поставщиками. Типовые и индивидуальные соглашения с поставщиками. Номенклатура поставщика. Регистрация цен поставщика. 
	3

	Поступление товаров на склад.
	3

	Заказ товара у поставщиков. Поступление товаров по заказам.

Возвраты поставщикам.
	3

	Перемещение ТМЦ. Формирование отчетов «Остатки ТМЦ» «Ведомость по остаткам ТМЦ».
	3

	Ценовая политика организации, маркетинг
	3

	Ценообразование, маркетинговые мероприятия. 

Установка цен номенклатуры. Печать ценников, прайс-листа.
	3

	Розничные продажи
	6

	Продажи в АТТ (автоматизированных торговых точках).

Чек ККМ. Отчет о розничной продаже.
	3

	Продажи в НТТ (неавтоматизированных торговых точках).
	3

	Работа с клиентами
	6

	Типовые и индивидуальные соглашения с клиентами. 

Договоры с клиентами.
	3

	Продажа товаров покупателю за наличный расчет.

Продажа товаров по предоплате.

Продажа товаров под заказ.
	3

	Зачет по курсу
	3

	
	ИТОГО
	36


